Vorlage fiir ein Wertversprechen

Formel von Steve Blank

Wir helfen [zZielkunde]
mit [Kundenbediirfnis]

, indem wir [Funktion oder Vorteil des Produkts] anbieten.

Formel von Cooper & Vlaskovits

[Kunde]
hat [Kundenbedarf/Problem]
Unser [Produkt/Dienstleistung]

bietet [Kundenlésung]

Formel von Geoff Moore

Fir [zielkunde]

der [Kundenbedarf/Problem]

bietet unser [Produkt/Dienstleistung]
im Bereich [Produktkategorie]

diesen [Produktvorteil]
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