Modele de proposition de valeur

Formule de Steve Blank

Nous aidons [client cible]

a [besoin/probléme du client]

en proposant [caractéristique/avantage du produit]

Formule de Cooper et Vlaskovits

Pour [client cible]
cherchant a [besoin/probléme du client]
Notre [produit ou service]

permet de [solution pour le client]

Formule de Geoff Moore

Pour [client cible]

qui [besoin/probléme du client]
notre [produit ou service]

de [catégorie de produits]

de fag:on a [caractéristique/avantage du produit]
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