Plantilla para propuestas de valor

Formula de Steve Blank

Ayudamos a [cliente objetivo]

a [especificar las necesidades o problemas del cliente]

al ofrecer [caracteristicas y beneficios del producto]

Formula de Cooper y Vlaskovits

Para [cliente objetivo]
con [especificar las necesidades o problemas del cliente]
Nuestro [especificar producto o servicio]

ofrece [solucién al problema del cliente]

Formula de Geoff Moore

Para [cliente objetivo]
que [especificar las necesidades u oportunidades del cliente]
nuestro [especificar producto o servicio]

€N [categoria de producto]

ofrece [caracteristicas y beneficios del producto]
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